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AGILIZAR EL ALQUILER TAMBIEN ES PROPOSITO DE LA

empresa privada

ALVARD GUSTIN MURCIA

1 objetivo principal de la
politica de vivienda del
actual Gobierno es claro:
potenciar la figura del
alquliler como alternati-
va de residencia para los
iévenes v los inmigran-
tes, importantes sectores
dentro del mercado inmo-
biliario espainol.

Recientemente se han
dado a conocer una serie
de ayudas directas y medidas que flexi-
bilizan las obligaciones fiscales de aque-
llas que cologuen sus inmuebles en este
régimen.

Pero hace falta mds. El principal obs-
taculo con el que se encuentra el alqui-
ler es la desconfianza de los propietarios.
Actualmente en Espana hay millones de
viviendas vacias que no son lanzadas a
este mercado por el temor de sus duefios
de iniciar relaciones contractuales con
inguilinos morosos,

En este sentido, el siguiente paso del
Gobierno central pasa por otorgar las
garantias debidas para que el alquiler
pueda funcionar de manera correcta v
sea una fuente de rentabilidad segura
para los propietaries. Pero también la
empresa privada se encuentra trabajan-
do en ello.

En concreto, Aeade, la Asaciacién
Europea de Arbitraje, entidad que, des-
pués de haber lanzado con éxito, hace un
ano, el PFAG, Programa de Fomento del
Alquiler Garantizado, vuelve a interve-
nir acertadamente con un producto deno-
minado Arrenta.

Servicio para inmobiliarias
Se trata de un paquete de servicios diri-
gidos a las agencias inmobiliarias y, en
general, a cualquier personas que desee
poner su vivienda en alquiler; cuya prin-
cipal ventaja es la de proporcionar rapi-
damente, en un maximo de 48 horas, toda
la informacion relativa a solvencia eco-
némieca de un posible inquilino, aumen-
tando, de esta manera, la seguridad en
torno al cobro de la renta.

«Arrenta nace para impulsar definiti-
vamente el mercado del alquiler en Espa-
na, el mismo que necesita un producto
para todo tipe de inquilinos, sin excepe-
ci6n, y que tranquilice a los propletarios.
La experiencia nos demuestra qgue las
agencias inmobiliarias v los propietarios
de viviendas quieren seguridad juridica
en torno al alquiler, v este producto englo-

Una vivienda ubicada en un barrio murciano se anuncia en alquiler.

ba una serie de servicios que lo hacen
extremadamente competitivo y facil de
comunicar», explica Javier Iscar de
Hoyos, principal impulsor de Arrenta.

«Mantenemos un contacto diario con
los agente inmobiliarios, los propiatrios
y los inquilinos, por lo gue sabemos per-
fectamente qué demanda el mercado:
quieren garantia, sencillez y eficacia en
la gestion del alquiler. Para cubrir esa
necesidad nace Arrenta, un produeto que
es exigencia del propio mercado, vy que
busca ofrecer seguridad juridiea y cobro
cfectivo de la rentas, explica Carlos Ruiz,
gerente de Arrenta.

La comercializacion de este nuevo

producto se centra en las inmobiliarias

Para realizar su comercializacién, Arren-
ta se apoya en una estrategia de marke-
ting y comunicacién estrechamente liga-
da a las agencias inmobiliarias, quienes
contaran con una importante participa-
cién por cada operacién de alquiler cele-
brada con los servicios de este nueve pro-
sucto inmobiliario. :

Ademds, sus propulsores ofrecen & las
agencias un Bono de Alquiler Garantiza-

do de 75 euros por cada contrate. Todo
el material necesario para dar a conocer
el producto, es decir, tripticos, soportes,
folletos, carteles, pegatinas, diplomas,
identificados a ser colocados en los cris-
tales de la agencia y demés, serdn pro-
.porcienados por los impulsores de Arren-
ta, asi como una estrategia mediatica para
Implantar el producto en el sector y en Ia
sociedad.

a principal ventaja
de Arrenta es que
informa, en un
maximo de 48 foras,
de Ia solvencia
economica del
inquifino potencial
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| produicto se apoya
en una estrategia
de marketing
estrechamente
ligada

a las agencias
inmobiliarias

Un centro telefonico de asistencia
a los usuarios del servicio

Arrenta pone a disposicién de las
agencias inmobiliarias un centro
de llamadas que estd compuesto
por profesionales con enorme
experiencia.

El centro atiende tantc las lla-
madas de (os agentes inmobilia-
rios y profesionales, como de par-
ticulares que son dirigidas a las
diferentes agencias que comer-

cializan Arrenta,

Ademids, Arrenta cuenta con un
programa de formacidn perma-
nente y gratuita para las agencia
inmebiliarias cuyo objetivo es dar
a conocer el producto, asl como
aclarar todas las dudas que sur-
gen en relacidn con el alquiler.
Dicho programa es de ambito
nacional.



