ALQUILAND Y PROMEIN
FIRMAN UN ACUERDO

Promein y mealquilan colaboraran junios

Me alquilan.com, Alquiland, franqui-
cia inmobiliaria especializada en media-
cion inmobiliaria de alquileres, ha sus-
crito con la consultora legal Proteccién
del Mercado Inmobiliario (PRO-
MEIN), un acuerdo de colaboracion en
servicios juridicos para su red de ofici-
nas. La consultora legal, que frabaja al
servicio y defensa de la agencia inmobi-
liaria, va a poner a disposicion tanto de
las oficinas franquiciadas como de sus
clicntes, propietarios e inquilinos, sus
servicios de consultoria legal on line,
para de este modo ofrecer una respuesta
rapida y eficaz a todas las dudas o pro-
blemas que puedan surgir en el momen-
to de la perfeccion del contrato y mien-
tras este esté en vigor. Alquiland espera
con este acuerdo ofrecer las mayorcs
garantias a sus clientes ofreciéndoles una
cobertura legal suficiente y cficaz a tra-
vés de esta nueva iniciativa.

M4ds informacién en www.metros2.com

P Coldwell Banker, la primera franqui-
¢ia inmobiliaria del mundo, entra en La
Coruiia con la apertura de una nueva ofi-
cina. La sucursal dispondra de mas de
220 metros®. Con esta nueva incorpora-
cion, la red de Coldwell Banker en
Espana se compone de mas de 80 ofici-
nas inmobiliarias.

P José Rodriguez Cuenca se ha hecho
cargo de la direccion de la division de
nuevos mercados de la red de
CreditServices. Posee una dilatada
experiencia en el sector turistico-inmobi-
liario. Ha sido director general de pro-
ductos  turistico-inmobiliarios  de
Confort, especializandose posteriormen-
te en el sector del turismo vacacional.
Asimismo, ha presidido la Asociacion de
Inversores Turisticos y es fundador de
la consultoria EXITUR.

» RE/MAX cuenta con un nuevo dele-
gado de expansion para la zona de
Madrid. Borja Manso Otamendi es
licenciado en econdmicas y procede del
sector inmobiliario, ya que ha sido geren-
te de zona para Fincas Corral y cuenta
con experiencia comercial como jefe de
ventas y de equipo en grandes empresas.
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FRANQUICIAS

MundoFranquicia consulting, consultora
especializada en ¢l scctor de las franquicias,
acaba de¢ presentar un nuevo servicio para la
implantacion del sistema de gestién de cali-
dad en las empresas franquiciadoras. Desde
inicios de 2007, un gran nimero de empresas
dentro de cste mercado en el territorio nacio-
nal estdn apostando por la Cerlificacion de
Calidad en la Franquicia, a la cual pueden
optar en sus ambitos y procesos de comercia-
lizacion y apertura de nuevas unidades de
negocio para que sus posibles clientes tengan
seguridad respecto a su eficacia y buenas
practicas. Este sello de calidad, promovido y
concedido por la Asociacion Espanola de
Franquiciadores, a propuesta de una de las
empresas certificadoras homologadas por esta
agrupacion, tiene por objetivo unificar los cri-
terios y sistemas de trabajo que las firmas
desempefian en su dia a dia con sus clientes y
franquiciados. MundoFranquicia consul-
ting se ha hecho eco de la importancia que
esle lema tiene para el sistema de franquicias
que opera en Espaiia, y en un intento de man-
tenerse a la vanguardia del scctor, ha presen-
tado un servicio que tienc por objeto aplicar
en una propuesta los requisitos generales defi-
nidos por esta norma de calidad, y hacerlo con
¢l fin de habilitar la franquicia para la poste-
rior obtencion del certificado. Aunque sera

. ASESORIA PARA CONSEGUIR CERTIFICADOS DE CALIDAD

una empresa especializada la que realice la
oportuna auditoria y verifique el cumplimicn-
to de los principios establecidos por la norma,
la aportacion como consultores externos de
los especialistas de MundoFranquicia con-
sulting puede abarcar desde la simple revi-
sién y verificacion del sistcma global del fun-
cionamiento de la franquicia, con la consi-
guiente cmision de informes de opinion y
recomendaciones, hasta el desarrollo ejecuti-
vo de los sistemas y documentos que fueran
precisos para lograr que la empresa interesada
alcance los niveles de calidad requeridos para
que su excelencia quede acreditada. Tras la
presentacion de este servicio a las principales
empresas franquiciadoras espafiolas el pasado
mes de septiembre, sc han recibido multitud
de respuestas solicitando informacion, lo que
demuestra el interés que cl tema genera entre
los afectados, que parecen haber encontrado
en la calidad una forma de ofrecer un valor
afiadido y mejorar su funcionamiento. Este
hecho, consideran en MundoFranquicia,
“no deja de ser una muestra mds de la madu-
rez que ha alcanzado la franquicia en Espatia
va que, lejos de conformarse con normas y
sistemas establecidos en el pasado, no deja
de innovar para conseguir mejorar el servicio
que presta a sus clientes, buscando superarse
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¥ una constante innovacion”.

BOLSA DE PROFESIONALES DEL SECTOR INMOBILIARIO

Durante la pasada edicién de Barcelona
Meeting Point, las redes impulsoras de este
proyecto (Best House, Alfa Inmobiliaria,
House Services, Guipuzcoa Red, GIC y
Allenglobe) suscribieron el acuerdo para des-
arrollar la que se denominara “Bolsa
Profesional Inmobiliaria”, que se convertird
en la mayor basc de datos del sector compar-
tida a tiempo real. Allenglobe, con el fin de
proporcionar los mayores beneficios para sus
franquiciados y sus clientes, ha decidido que
cualquier oficina de su red podra ser miembro
de la “Bolsa Profesional Inmobiliaria™ con
un coste cero. La base de datos comenzara su

ALQUILAR

NO ES UN RIESGO

de Don Piso

AS OFICINAS DE DON PISO COMERCIALIZARAN ARRENTA

e n la importancia
como Arrenta para fomentar el alquiler.

andadura a principios del proximo afio. Se
trata de un servicio de colaboracion para pro-
fesionales, basado en compartir las ofertas y
las demandas inmobiliarias, sustentado por la
plataforma tecnologica de Inmobolsa
Factory. Esta plataforma tecnologica estd
dotada de herramientas de registro y gestion
coordinada de flujos de trabajo para promo-
ver y facilitar la colaboracién entre las enti-
dades inmobiliarias. Su principal finalidad
serd la de aportar mayor valor al consumidor,
tanto propietarios como demandantes, ya que
concentrara mas de 1000 puntos de venta y
100.000 inmuebles a nivel nacional.

Don Piso s¢ ha integrado en Arrenta, una
iniciativa auspiciada por la Asociacién
Europea de Arbitraje (AEADE), que ha
introducido en Espana la garantia del cobro
de la renta, la cual cubre al propietario en
caso de impago, y ofrece la seguridad juridi-
ca del arbitraje de la AEADE. Para
Emiliano Bermidez, subdirector general de
Don Piso, “Arrenta es un producto de
fomento del Alguiler que acierta plenamente
en la linea de flotacion de las necesidades
del mercado: sacar viviendas en alquiler. Es
un producto serio y orientado en la buena
direccién”. Ademas, el directivo considera
que “la tinica via para fomentar el alquiler
en Espaiia es lograr que aumente la oferla
de viviendas y este producto tiene todas las
cualidades para lograrlo”. Por eso, las 380
oficinas de Don Piso comercializaran esta
propuesta.
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